n,

el

Er ist einer der kleinsten Wochenmaérkte Dortmunds, vielleicht sogar der kleinste tUber-
haupt: Die Konkurrenz ist grof3, aber der Davidismarkt ist aus dem ,,Kaiserviertel“in der
6stlichen Innenstadt nicht mehr wegzudenken.

m Wochenende nach Pfing-
sten werde sie ausnahmsweise
nicht kommen, kiindigt die altere
Dame an. ,Da sind wir in Urlaub.”
~Wohin soll‘'s denn gehen?”, fragt

gen. Mehr als ein halbes Dutzend
Stande sind hier in der Davidis-
straBBe aufgebaut, vor denen sich
Menschen mit Einkaufstiten rei-
hen.,Das war‘s

kaufswagen (,,Kaseglocke Degen®)
in Dusseldorf steht. ,,lch mag diese
familidre Atmosphare hier, das Ge-
mutliche, sagt Deutschmann. Aber

auch ihm ist

fir heute? Dann 7

sind es zusam-  Die Kunden legen immer groferen
men 4,30 Euro®, Wert auf regionale Produkte, sie wol-
sagt Christoph  lenwissen, woher das Obst und das
Deutschmann Gemtise kommt,.

und verabschie- (44

Késehandler Christoph Deutsch-
mann (44) aus seinem Wagen he-
raus. ,,Nordfriesland, Insel Fohr*,
kommt es zuriick. Der Kasehandler
fragt, ob sie auch zum Leuchtturm
hinaufsteige auf Fohr, und alsbald

nicht entgangen,
dass der kleine,
heimelige Markt
mitten im Wohn-
quartier ein dau-
erhaftes Auf und

hat sich ein munteres Urlaubsge-
sprach entwickelt. Typisch fir den
Davidismarkt im Kaiserblock in der
Ostlichen Innenstadt.

Es ist ein sonniger Samstagmor-

st /LAY

det seine Kun-

din. Seit sieben Jahren ist er auf
dem Davidismarkt vertreten, wéh-
rend sein Lebensgefahrte zur glei-
chen Zeit mit einem weiteren Ver-

»,Die Kunden legen Wert auf regionale Produkte®, sagt Landwirt Theo Vechtel.
Kéasehandler Christoph Deutschmann wiinscht sich weitere Stande.

die Menschen am Stand von Theo
Vechtel (60). Sie stehen vor Ausla-
gen mit Tomaten, Erdbeeren, Spar-
gel, Méhren, und, und und. Fast 80
Prozent der Produkte seien aus ei-
genem Anbau, erzéhlt der Landwirt
aus Harsewinkel. ,,Die Kunden le-
gen immer groferen Wert auf regi-
onale Produkte, sie wollen wissen,
woher das Obst und das Gem{-
se kommt.“ Das sei der Vorteil von
Markten im Vergleich zur Discoun-
ter-Ware. Seit 15 Jahren baut Theo
Vechtel seinen Stand in der Davi-
disstrafle auf, er hat ,,100 Prozent

Stammkunden.“ Beim Mittwochs-
Markt habe das jiingere Publikum
gefehlt.

»,Das ist jetzt anders.“,,Haben Sie
Schlangengurken?”, fragt eine al-
tere Frau am Pflanzenstand von
Ralf Gronemann (53). Ihm ist der
Davidismarkt zur Familientraditi-
on geworden. ,Mein Opa war schon
bei der Eréffnung 1962 dabei“, er-
zahlter.

Seine Pflanzen ersteigert sich
der Wittener tags zuvor am Nie-
derrhein, die er sodann im Kihl-
haus unterbringt, bis er sie hier

Ab erlebt und
mitunter um seine Existenz kdmp-
fen musste. Den Mittwochs-Markt
haben sie streichen missen, dafiir
sei ,der Samstag nun wieder stér-
ker geworden®, wie Deutschmann
sagt. Dennoch: Dirfte er, der Ka-
sehandler und Marktbeschicker,
Wiinsche an die Stadtverwaltung
formulieren, wiirde er anregen,
,den Markt um einen Fisch- und
einen Fleischstand zu erweitern.”
Dann wiirde er vorschlagen, neuen

auf dem Davidismarkt anbietet.
Ja, er habe veredelte Schlangen-
gurken, wendet er sich der Kundin
zu.,,Drei Euro das Stiick.“ Die Kun-
din weif3 nicht recht. ,Dann neh-
men Sie doch erst mal eine mit“,
bietet der Handler an. So ist Ralf
Gronemann Uber die Jahre immer
auch ein bisschen ,,Psychologe ge-
worden®, wie er sagt. Er kennt die
Menschen seit Jahrzehnten und
hat sofort gemerkt, wenn ein Kunde
nicht mehr gekommen ist. ,,Inzwi-
schen kommen auch wieder Jiin-
gere", sagt er und kassiert von sei-
ner Kundin. Sie hat sich nun doch
flr zwei Gurken entscheiden.

»Friher? Da ging der Markt bis dort
hinten, bis zur Walderseestrafle!*“
Gisela Wilde (89) zeigt mit der Hand

- R »

Friher habe sich der Markt bis zur Wal-
derseestrafle gezogen, erinnert sich DO-
GEWO21-Mieterin Gisela Wilde.

nach vorn. Sie hat Brot und Wurst
auf dem Rollator verstaut und be-
findet sich auf dem Weg zurlick zur
Wohnung. Seit 1935 wohne sie hier
im Kaiserviertel, erzahlt die Mie-
terin von DOGEWO21. Ein Wochen-
markt direkt im Wohnquartier, das
sei vor allem fiir dltere Menschen
sehr praktisch. Auch wenn sie nicht
sehr viel einkaufe, weil ihr Essen
ja taglich ins Haus geliefert wer-
de. Trotzdem wiirde sie sich Uber
jeden zusatzlichen Stand freuen,
sagt sie.,Denn wo ein Markt ist, da
ist auch Leben.”

Handlern die Standgebihren fur
eine gewisse Zeit zu erlassen und
den Marktbeschickern die Még-
lichkeit zu geben, ihren Kunden wie
auf dem Hauptmarkt auch mal mit
einem Glaschen Sekt oder Prosec-
co verwdhnen zu diirfen. Denn Kéa-
sehédndler Deutschmann findet,
dass der Markt der Zukunft auch
far Jingere interessant und des-
halb ,ein Erlebnismarkt® sein
musse.

Direkt gegeniuber drangen sich

Niels Schulte (49), Sprecher der
Dortmunder Markthandler,zum
neuen Feierabend-Markt frei-
tags bis 19 Uhr auf dem Han-
saplatz.

Herr Schulte, wie ist Dortmunds
wFeierabend-Markt“angelaufen?
Insgesamt zufriedenstellend.
Der Freitags-Markt, der ja mor-
gens um acht Uhr startet, ist un-
sere Grundlage. Mittags kom-
men weitere Handler dazu, so-
dass wir am Ende einen Markt
mit 25 bis 30 Standen bieten
kénnen.

Hat der Feierabendmarkt eine
Zukunft?

Das muss sich zeigen. Ich per-
sonlich gehe davon aus, dass
er sogar noch gréf3er wird und
weitere Handler hinzukommen.
Wenn sich der Feierabendmarkt
erst herumgesprochen hat, wer-
den wir noch mehr Besucher be-
kommen als in den Anfangswo-
chen.

Welche Chancen sehen Sie gera-
de fiir kleine Mdrkte?

Einige sind inzwischen ganz ver-
schwunden, in Holzen etwa gibt
es gar keinen Markt mehr. Der
Konkurrenzdruck durch Dis-
counter ist grof3. Ich glaube,
dass die Stadt nur bedingt hel-
fen kann, etwa durch Werbung.
Aber die Initiative fiir publikums-
wirksame Aktionen etwa mis-
sen wir Handler selber ergreifen.
Die Qualitat unserer Produkte ist
unser bestes Argument.



